
Témoignage Client

- LA NIVE -

Spécialisée dans la fabrication et le négoce de matériaux de

construction destines au bâtiment et aux maisons, La Nive

fabrique également des matériaux de haute technologie :

containers en béton destines au stockage des déchets et matériels

irradiés.

La Nive s’est équipée du PGI Cimsup, le logiciel de gestion multi-

sites et multi-métiers des entreprises de taille moyenne.

La Nive est confronté aux problèmes du secteur du bâtiment avec

des pointes de saisonnalité et des incidences climatiques

importantes. De plus, La Nive gère un volume de transactions

élevé, avec 150 000 lignes de commandes par an. Le catalogue

est composé de 50 grandes familles de produits, un produit

pouvant avoir plusieurs déclinaisons.

Tout ceci a conduit le fabricant Bordelais à s’équiper d’un PGI 

La solution Cimsup : rapidité et efficacité

JN, directeur administrative et financier de La Nive, déclare :

“Chaque site disposait de sa propre base de données, la facturation 

était consolidée au siège, avec redondance d’actualisation des 
données et un manque de statistiques performantes. Après avoir 

lancé un appel d’offre, Cimsup est apparu, suite à notre 
recherche, comme le plus performant, grâce à son ouverture 
et à sa grande souplesse ».

Pour optimiser ses marges et sa gestion de stocks, La Nive 
(matériaux de construction) choisit Cimsup

Sur le marché depuis

15 ans, Cimsup

répond aux

Problématiques

métiers des

Organisations

industrielles, 

commerciales et de

distribution.

Editées par AGILYA, 

les solutions 

Cimsup permettent à

leurs entreprises

clientes de gagner

en efficacité, de

maîtriser les

Changements

d'environnement, et

d'évoluer vers les

nouveaux concepts

technologiques tout

en préservant leurs

investissements.

Cimsup allie

ergonomie,

Productivité

utilisateur et

Fonctionnalités

Avancées.
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Synoptique de l'installation :Synoptique de l'installation :

•• Environnement : 9 sites installés reliés par un réseau Métaframe Citrix, 

une trentaine d'utilisateurs

•• Cartographie applicative : gestion commerciale, gestion des achats, 
gestion des stocks, gestion de production

•• Spécificités métiers : maîtriser la marge du fait des frais de transport 
élevés par rapport à la valeur des produits

A propos de La Nive :A propos de La Nive :

Créée en 1947, La Nive est spécialisée dans la fabrication et le

négoce (30% du CA) de matériaux de construction destinés au

bâtiment et aux maisons individuelles.

Ce groupe dont les principaux clients sont des négociants en

matériaux de construction compte 245 personnes pour un CA

de 36 M€. La Nive compte 9 sites de production, ainsi que deux

plateformes commerciales en France et référence plus de 500

grandes familles de produits. Depuis sa création, La Nive a

fabriqué plus de 167 000 kms de boisseaux, ce qui correspond à

quatre fois le tour de la terre.

Ils ont choisi CIMSUP :Ils ont choisi CIMSUP :

AIRBORNE Groupe STEELCASE STRAFOR. ARELEC, ARGUEL, 
BUFFET CRAMPON, CHAMPAGNE JACQUART, CFO, COMPAGNIE 

FRUITIERE, CONDI PLUS, COUSIN, EDITIONS PRIVAT, EMILE 
HENRY, Groupe LACROIX, FM LOGISTIC, FRANCE RESTAURATION 
RAPIDE, Groupe LA NIVE, HOTAVIA RESTAURATION SERVICE 

Groupe AOM, IGOL, INTERSTRAP, LACROIX-LUCAERO, 
MANUFACTURE FOREZIENNE DES LAMES DE SCIE, NEYRAT 

PEYRONIE PRECIMETAL, SAFIG, SOCOPA, ...

Cimsup a ainsi permis à La Nive d’atteindre 3 objectifs :

• Faire évoluer son système et disposer ainsi d’une gestion intégrée multi-sites,

• S’orienter vers une meilleure prise en compte du besoin du client,

• Avoir une visibilité plus précise de son activité (contrôle des marges, tableaux de bord,..) et 

disposer d’analyses croisées concernant les clients et les produits pour l’ensemble des sites de 
La Nive. 
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Le projet a démarré en avril 1999. L’installation de Cimsup s’est déroulée 
en trois étapes :

� Octobre 1999 : Ventes opérationnelles

� Janvier 2000 : Achats opérationnels

� Février 2002 : Gestion de production opérationnelle

L’équipe Cimsup a analysé la situation et a choisi le paramétrage le 
plus adapté.

Les offres Produits

L'offre généraliste

pilote les fonctions

commerciales,

achats, production et

stocks.

En complément,

AGILYA propose

deux offres verticales

pré-packagées.

Cimsup Packing : 

Le noyau généraliste

s'adapte aux 

contraintes de

traçabilité du packing

et du co-

manufacturing

EDI, gestion des

unités logistiques,

suivi code à barre,

Approvisionnement

bord de chaîne.

Cimsup Négoce

gère les fonctions

avancées du négoce

orienté grande

distribution :variantes

logistiques, filières

clients, intégration

EDI, tarifications

complexes, remises

fin de période,

intégration EDI,

gestion des frais,

suivi des marges, ...

Témoignage Client

- LA NIVE -

Contact : Agilya Solutions - 9 rue Pierre Brossolette – 92300 Levallois-Perret – France

Service Marketing & Communication - Tél : +33 (0)1 55 46 13 42  Fax : +33 (0)1 55 46 13 58

Mail: infos@agilya.com  - Site : www.cimsup.com / www.agilya.com


